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1. РЕЗЮМЕ ИНИЦИАТОРА ПРОЕКТА

1.1. Общая информация:
	ФИО
	

	Дата рождения
	

	Контактный телефон
	

	Адрес
	



1.2. Образование:
	Наименование учебного заведения
	Год окончания
	Специальность по образованию

	Мурманский педагогический колледж
	1985
	Дошкольное образование



1.3. Опыт работы по выбранному виду деятельности:

	Наименование организации
	Занимаемая должность
	Периоды трудовой деятельности

	Самообразование
	швея
	хобби



2. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА
(содержание деятельности, анализ конкурентной среды, тенденции спроса, преимущества проекта)
Основной целью проекта является организация самозанятости с целью создания мастерской на дому «Ар-И-Тика»  по пошиву мягких игрушек в морском стиле (кошек, подушек и других предметов декора). Пошив игрушек не требует больших площадей, поэтому не надо беспокоиться о об аренде помещений. 
Существуют услуги, спрос на которые будет всегда, независимо от времени и обстоятельств. Открытие мастерской  - это именно тот бизнес, который всегда будет востребован и найдет своих потребителей. На мой взляд, наиболее удачным и прибыльным считается открытие мастерской у себя дома.
Данная сфера является востребованной в городе Североморске, так как я планирую шить игрушки в морской, флотской тематике.  Даже если экономическая обстановка в стране ухудшится, спрос на услуги не уменьшится, подарки всегда нужны.
          

Тенденции спроса:
· стабильный интерес населения не зависимо от экономической ситуации,
· данная сфера практически не подвержена сезонным всплескам, как это бывает в иных отраслях.
2.1. Организационно-правовая форма.
Самозанятость.
Для работы наиболее целесообразно рассмотреть следующие коды ОКВЭД:

	13.99.9
	Производство текстильных изделий различного назначения, не включенных в другие группировки



2.2. Описание сбыта

Сбыт всегда дело тонкое и сложное, количество «заказов» будет зависеть от качества оборудования и товара, который будет закупаться для изготовления домашних пирогов и полуфабрикатов.
В городе потребитель - это физические лица: друзья, соседи, знакомые, которые в последствии будут советовать и рекомендовать продукцию своим знакомым.
Но для того, чтобы продукцию рекомендовали, прежде всего надо принимать во внимание два фундаментальных фактора:

· качество товара;
· вид товара, соответствующий требованиям потребителя
2.3. Система налогообложения.

В данном проекте предполагается использование налога на профессиональный доход.   Ставка налога - 4%.  
2.4. Место реализации проекта.
Город Североморск.
2.5. Инвестиционный план.
	Вложения средств
	Сумма (руб.)

	Адресная государственная социальная помощь
	250000


    2.5. Финансовые характеристики проекта

	№
	Показатели
	Единица измерения
	Размер (руб.)

	1
	Стоимость проекта
	Рубли
	250000

	2
	Собственные средства 
	Рубли
	0

	3
	Адресная государственная социальная помощь
	Рубли
	250000,00

	4
	Заемные средства
	Рубли
	0

	5
	Срок окупаемости проекта
	Месяцы
	10

	
6
	Годовая выручка от реализации проекта
	Рубли
	330000

	7
	Чистая прибыль/убыток
	Рубли
	159636

	8
	Рентабельность продаж (услуг)
	%
	48

	9
	Рентабельность вложений
	%
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3. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН
3.1.  Основные средства производства (руб.).
	Наименование
	Единица измерения
	Кол-во
	Цена за единицу (руб.)
	Общая стоимость
(руб.)
	Источники средств

	
	
	
	
	
	АГСП
	Собственные 
средства
	Заемные средства

	Приобретение оборудования и инвентаря


	Швейная машина
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Утюг
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Светильник настольный
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Планшет
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Телефон
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Ноутбук
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Доска гладильная
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Итого приобретение оборудования и инвентаря
	
	
	
	

	Приобретение расходных материалов и инструмента

	Ножницы
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Шило
	шт
	
	
	
	
	
	

	Клеевой пистолет с запасными стержнями (10шт.)
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Шпульки (набор 10 шт.)
	набор
	
	
	
	
	
	

	Иглы, булавки в ассортименте
	
	
	
	

	Ткани в ассортименте
(хлопок, лен, плюш, флис, бархат,печворк, искусств. мех. кож., фатин, трикотаж, полиэстер, велюр)
	
	
	
	

	Наполнитель для изделий
(холлофайбер, лузга, травы, подушки, пенополистерол, синт.шарики,гранулы)
	
	
	
	

	Фурнитура для изготовления подушек, мягких игрушек 
 (тесьма, клеящ.лента, проволока, нитки, носики, глазки, губки, ротики, цветочки, декор, кудри, перья, резинка, наборы для творчества и изгот игрушек, ленты, выкройки, апплиации, кружево, моточки, помпоны, фетр.диски, клей для страз. и универс.,скотч, средство для края, бисер, паетки, полубусы, аксессуары, тычинки для изготовления цветов, броши, пуговицы, нарезка фигур из фетра)
	
	
	
	

	Итого приобретение расходных материалов, интрументов
	
	
	
	

	Маркетинговые затраты (проведение рекламных мероприятий), услуги связи (интернет)

	Оплата услуг связи (интернет)
	
	
	
	
	
	

	Итого маркетинговые затраты
	
	
	
	

	ВСЕГО:
	
	
	
	



          Данное оборудование, материал, инвентарь, канцтовары необходимы для осуществления предпринимательской деятельности. 
Оборудования приобретается за счет средств адресной государственной социальной помощи. Направления расходования  субсидии приведены выше.
Расходы на приобретение мобильного телефона и ноутбука связаны с производственной деятельностью, т.е. будут способствовать получению прибыли, поэтому включены в состав затрат.
Основными расходными материалами для производства продукции  являются ткани, наполнитель, фурнитура, которые будут закупаться у проверенных поставщиков. 
	
3.2. Маркетинговый план.
       Чтобы успешно продавать изделия ручной работы, недостаточно создать что-то оригинальное. Нужно правильно выбирать сайты, знать интересы целевой аудитории. 
Для рекламирования своих изделий можно использовать следующие направления:
· распространение рекламы через сетевые ресурсы. В качестве эффективной схемы распространения рекламы можно использовать социальные сети – создавая свои аккаунты и тем самым делясь там своими изделиями со своей живой аудиторией;
· акции и скидки, о которых также можно оповещать своих клиентов через социальные сети;
· расширение ассортимента продукции;
· рассматриваются вопросы заключения договоров комиссии,  когда магазин принимает на реализацию товары ручной работы, продает их и перечисляет  деньги на счет. Изделия ручной работы оригинальны, и я планирую изготовить бирку, это будет полезно в маркетинговом плане;
· как и в любом деле, нельзя забывать о ключевом факторе - это умение общаться с клиентами и правильно преподносить свой товар.
       Маркетинговые расходы запланированы в сумме 8400 руб. в год за счет средств адресной государственной социальной помощи.
3.3. План сбыта и расчет стоимости реализуемой продукции (услуги).
	Вид продукции
	Ед.
изм.
	Кол-во изделий в месяц
	Стоимость одного изделия
	Выручка
 в месяц
(руб.)
	Выручка в год (руб.)

	Игрушки
	
	
	
	
	

	Брелки
	
	
	
	
	

	Итого:
	
	
	
	
	



         
4. Риски проекта.

Создание и продажа изделий ручной работы – хороший способ подработки и бизнеса. При работе над данным проектом, надо учитывать, что каждая вещь уникальна и в них частичка души. 
Наиболее существенными факторами риска для проекта являются:
- отсутствие клиентов;
- рост числа конкурентов.
Оценка рисков  показала, что потери могут быть допустимые, и эти потери можно предотвратить, снизив возможный ущерб.
          Меры по минимизации рисков:
- увеличение рекламы;
-система скидок для клиентов, спецпредложения, акции;
- работа над качеством услуг;
- оперативное реагирование на появление новых материалов, технологий по обработке тканей, изменение потребительских предпочтений
Надеюсь на стабильность спроса, поэтому большое внимание будет уделено рекламе. Направления рекламы – визитки, интернет.
 Мною были сформулированы цели предприятия, пути их достижения и план действий. 
Я провела анализ рынка, который позволил выявить категории потребителей и конкурентов, проработала план сбыта, тактику ценообразования, оценила риски проекта.
Минимальные риски и спрос на рынке потребителей обеспечат увеличение дохода и выход на более высокий уровень дохода. 

5. Прогноз финансовых результатов к бизнес-плану.
(расчет поможет осуществить куратор социального контракта в учреждении социальной защиты населения. Приложение № 1,2 к настоящему бизнес-плану).
  _____________ подпись
«___»_____ 2022
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