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1. РЕЗЮМЕ ИНИЦИАТОРА ПРОЕКТА

1.1. Общая информация:
	ФИО
	

	Дата рождения
	

	Контактный телефон
	

	Адрес
	

	Образование и опыт работы 
	Нижегородское медицинское училище № 3, г. Нижний Новгород, 1994-1996 г.г.
Профессиональная подготовка по специальности «Косметик-эстетист». г. Мурманск, учебный центр “ProfStudio”, 2020 г.
Практический семинар «Поверхностные химические пилинги ARKADIA”. г.Мурманск, учебный центр ARKADIA, 2021 г.
Стажировка в ООО «Аврора» - 1 г.


	Наименование и суть проекта


	Предоставление косметических услуг по лицу и телу, услуг по депиляции  населению в косметическом кабинете

	Клиенты, география

	Физические и юридические лица, находящиеся на территории Североморска, Мурманска и области. Возраст - 12-70 лет, со средним, низким и высоким доходом.

	Место осуществления деятельности

	Мурманская обл. (близлежащие поселки), г. Североморск, г. Мурманск.

	Работники
Будут ли наемные работники и сколько?
	Нет необходимости

	Правовая форма деятельности
	Самозанятость

	Режим налогообложения
	Налог на профессиональный доход- 4 % при расчетах с физическими лицами

	Объем финансирования проекта
	260320 руб.

	В т.ч. по источникам финансирования проекта
	

	Единовременная адресная социальная помощь на основании социального контракта
	250 000 руб.

	Собственные средства
	10320 руб.

	Заемные средства
	0

	Ожидаемые результаты проекта
	Создание стабильного источника дохода



2. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА
2.1. Суть проекта.
Одним из доминирующих сегментов рынка индустрии красоты составляет уход за кожей. Сейчас все больше людей стремятся выглядеть красивее и для этого все чаще обращаются в бьюти-салоны к специалистам по омоложению. Услуги  красоты являются востребованными в повседневном быту людей и самыми массовыми в России, поэтому данный сегмент индустрии красоты остается одним из самых быстрорастущих во всей сферы бытовых услуг.  
Данная сфера является востребованной в городе Североморске  на протяжении многих лет и не теряет спроса с течением времени.
          Тенденции спроса:
· стабильный интерес населения не зависимо от экономической ситуации;
· данная сфера практически не подвержена сезонным всплескам, как это бывает в иных отраслях.
Потребность на косметологические услуги по уходу за кожей увеличиваются из года в год. Очень востребованы различные аппаратные процедуры, чистки лица, включая маски и пилинги, удаления волос, SPA - мероприятия, уход за руками и ногами.
Сегодня правом пользоваться  услугами косметологов-эстетистов могут все желающие независимо от социального положения и материального состояния.
Моим целевым сегментом данных услуг являются горожане со средним достатком, преимущественно женщины от 20 до 45 лет и старше, а также мужчины и дети.
Данный сервис входит в список видов деятельности, требующих лицензирования. Но можно открыть косметический кабинет без лицензии, для этого спектр  всех услуг ограничен, но все же в моем распоряжении для легальной работы примерно 70% всего, что предлагает современная косметология.
1. Выполнение гигиенической чистки лица, шеи и зоны декольте различными способами (атравматическая, вакуумная, механическая, ультразвуковая и комбинированная).
2. Косметические маски по уходу за кожей лица и шеи с применением косметических средств.
3. Гигиенический массаж лица и шеи, включая эстетический, стимулирующий, дренажный, аппаратный массаж, СПА-массаж.
4. Косметический комплексный уход за кожей лица и шеи, включая: чистку, косметическое очищение, глубокое очищение, тонизирование, гигиенический массаж.
5. Косметический татуаж (художественная татуировка, перманентный макияж), бодиарт, пирсинг мочки уха.
6. СПА уход по телу, включая гигиенические, релаксирующие, эстетические методы с использованием косметических средств.
План сбыта и расчет стоимости реализуемой продукции.
Прайс на оказываемые услуги: 
	УСЛУГИ
	СТОИМОСТЬ

	Уходы по лицу  и телу

	Пилинг
	1400,00

	Увлажняющий уход
	650

	Маска по типу кожи
	350

	Альгинатная маска (лицо)
	500

	Альгинатная маска (глаза)
	250

	Нормализующий уход за жирной кожей
	600

	Мгновенное увлажнение и лифтинг
	800

	УЗ чистка лица
	1200

	Комбинированная чистка лица.
	2000

	Вакуумный массаж лица.
	500

	Вакуумный массаж тела.
	600

	Антицеллюлитное обёртывание.
	1400

	Классический массаж лица и альгинатная маска
	1200

	Холодная парафинотерапия кистей рук
	200

	Холодная парафинотерапия стоп ног
	300

	Ламинирование ресниц
	1500

	VELVET ресниц
	2000

	Ламинирование бровей
	1000

	Коррекция и окрашивание бровей
	800

	Окрашивание ресниц
	300

	Окрашивание бровей
	500

	Коррекция бровей
	500

	Депиляция

	Бёдра
	700

	Голени
	700

	Ноги полностью
	4400

	Бикини ГЛ
	1000

	Бикини КЛ
	800

	Руки до локтя
	800

	Руки полностью
	1000

	Подмышечные впадины
	400

	Лицо (одна зона)
	300

	Подбородок
	300

	Усики
	300



Показатели  выручки по объему оказания услуг:
	Вид услуг
	Количество услуг в месяц
	Средняя себестоимость по прайс-листу (руб.)
	Итого выручка в месяц (руб.)
	Итого выручка в год (руб.)

	Услуги по уходу за лицом
	
	
	
	

	Услуги по депиляции
	
	
	
	

	Услуги по уходу за телом
	
	
	
	

	Итого:
	
	
	
	


Для расчета выручки от реализации услуг взяты усредненные показатели себестоимости по видам услуг, количество дней работы в месяц 22, количество месяцев в году – 11 (с учетом отпуска).

2.2. Организационно-правовая форма.
Самозанятость.
Для работы наиболее целесообразно рассмотреть следующие коды ОКВЭД:

	96.02
	Предоставление услуг парикмахерскими и салонами красоты



2.3. Система налогообложения.

В данном проекте предполагается использование налога на профессиональный доход как самозанятого гражданина (4% с дохода, получаемого при работе с физическими лицами). Планируется регистрация в приложении «Мой налог».
2.4. Место реализации проекта.
Город Североморск.     

2.5. Степень готовности проекта.
	Показатели готовности проекта
	Сроки, мероприятия

	Разработка концепции проекта
	Январь-апрель 2022. Выявление потребностей в моих услугах, определение целей и задач проекта, поиск помещения для кабинета.

	Предварительная оценка реализуемости проекта
	Апрель 2022. Анализ предполагаемого оборота оказания услуг на год. Составление бизнес-плана.

	Оценка рисков
	Январь-апрель 2022. Анализ потребности в услугах по сезонам с учетом конкуренции, возможные риски входа на рынок услуг.
Анализ вопросов ценообразования.

	Составление  графика реализации проекта
	Март - апрель 2022. Разработка плана действий по реализации проекта: регистрация, поиск помещения, поиск поставщиков оборудования, рекламные мероприятия, ремонт помещения, ведение деятельности.

	Принятие решения о начале реализации проекта
	Апрель 2022. Готова приступить к работе  в мае 2022 г. В своих навыках не сомневаюсь. Вопрос о выборе помещения решен.


     
2.6. Финансовые характеристики проекта.

	№
	Показатели
	Единица измерения
	Размер (руб.)

	1
	Стоимость проекта
	руб.
	262000,00

	2
	Собственные средства 
	руб.
	12000,00

	3
	Государственная субсидия
	руб.
	250000,00

	4
	Заемные средства
	руб.
	0

	5
	Срок окупаемости проекта
	мес.
	4



3. ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОЦЕССА ОКАЗАНИЯ УСЛУГ
3.1. Организация процесса оказания услуг.
 Косметологический кабинет  должен находиться  в подготовленном, с точки зрения оказания бытовых косметических услуг, месте. То есть, необходимо соблюдение всех норм санитарии, противопожарной безопасности, помещение должно иметь отдельный вход, коммуникации (водо- и электроснабжение).
Я планирую предоставлять услуги в помещении по договору аренды, график работы:  будни с 09-00 до 20-00, выходной день - по необходимости. 
Затраты по открытию кабинета косметолога-эстетиста на подготовительном этапе представлены в таблице ниже, они складываются из затрат на приобретение оборудования, инструментов, расходных косметических средств и материалов, расходов на ремонт помещения, расходов на услуги связи (рекламу). Часть оборудования для осуществления деятельности у меня имеется - аппарат для ультразвуковой чистки лица «GESS”, аппарат дарсонваль, воскоплав баночный, нагреватель для картриджей, стул косметолога.  Это мой вклад в натуральной форме в открытие кабинета. Оборудование для косметического кабинета стоит дорого, должно иметь соответствующие сертификаты, поэтому я планирую покупать его только у проверенных производителей.
Затраты по открытию кабинета на подготовительном этапе представлены в таблице ниже, они складываются из затрат на приобретение оборудования, инструментов, приобретения расходных косметических средств и материалов, расходов на ремонт помещения, рекламных мероприятий (визитки, интернет).
  
3.2.  Планируемые затраты на реализацию проекта.
         Для организации процесса оказания услуг необходимо приобретение оборудования, инвентаря и расходных материалов.
Приобретение необходимого оборудования и инвентаря, расходных материалов. (руб.)

	Наименование
	Единица измерения
	Кол-во
	Цена за единицу (руб.)
	Общая стоимость
(руб.)
	Источники средств

	
	
	
	
	
	АГСП
	Собственные 
средства
	Заемные средства

	Приобретение оборудования и инвентаря


	Миостимулятор ЭСМА 12.20 КОМБИ

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Электроды лицевые
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Проба П4 для микротоковой терапии

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Теплопроводящие перчатки

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Термоодеяло для обертываний

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Аппарат вакуумного массажа
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Стеллаж МС 244 с полками
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Зеркало круглое
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Аппарат «Дермапен»
	
	
	
	
	
	
	

	Аппарат «MINI» с обучением

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Рециркулятор  «ARMED» 

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Итого приобретение оборудования и инвентаря

	
	
	
	

	Приобретение профессиональной косметики, материалов
(прямые затраты – сырье и материалы)


	Картриджи для фракционной мезотерапии
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Гель электродный универс. (1 кг)

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Воск горячий

	шт
	
	
	
	
	
	

	Ватные диски, палочки
	уп.
	
	
	
	
	
	

	Фильтр для вакуума

	уп.
	
	
	
	
	
	

	Полотенца

	уп.
	
	
	
	
	
	

	Перчатки
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Салфетки однораз.
	уп.
	
	
	
	
	
	

	Средства дезинфекции, антисептики

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Итого приобретение расходных материалов

	
	
	
	

	Расходы на ремонт помещения


	Обои под покраску

	рул.
	
	
	
	
	
	

	Краска

	шт.
	
	
	
	
	
	

	Светильник трек сборный
	шт.
	
	
	
	
	
	

	Приобретение материалов для ремонта помещения  

	
	
	
	

	Расходы на проведение рекламных мероприятий


	Расходы на услуги связи, интернет)

	
	
	
	
	
	
	

	ВСЕГО:

	
	
	
	


   
          Данное оборудование, мебель, инвентарь, расходные материалы необходимы для осуществления предпринимательской деятельности. 
Приобретение оборудования, расходных материалов, профкосметики и материалов для ремонта помещения планируется осуществить за счет средств адресной государственной социальной помощи.  
      Надеюсь на стабильность спроса, поэтому большое внимание будет уделено рекламе. 
Основные маркетинговые принципы.
1. Создание яркой вывески.
2. Реклама в социальных сетях
3. Изготовление визиток
4. Предоставление акций, скидок.
5. Презентация кабинета.
 Маркетинговые затраты за год составят 12000 руб. (за счет собственных средств).

      
4. Риски проекта.
Основными рисками изменения плановых показателей проекта является: 
-наличие конкуренции;
-наличие  квалифицированных мастеров, работающих с разными брендами материалов разных производителей . 
Поэтому необходимо:
- постоянно  совершенствовать свое мастерство, проходить обучение;
 - изучать, как использовать новые качественные расходные материалы;
- проводить эффективную рекламную компанию;
- расширять клиентскую базу;
- заботиться о повышении уровня  комфорта;
- использовать гибкую систему скидок.
В любом случае главным преимуществом проекта будет качество услуг, а также хорошее обслуживание (в том числе вежливость и пунктуальность).
Я провела анализ рынка, который позволил выявить категории потребителей и конкурентов, проработала план сбыта, тактику ценообразования, оценила риски проекта. Буду поддерживать стабильность спроса, поэтому большое внимание будет уделено рекламе (направления рекламы – визитки, интернет).
Но в тоже время, у этого дела много преимуществ: дело всегда востребовано и не подвержено сезонности. А если будут уютный современный кабинет, качественное оборудование, то вложенные в проект средства могут быстро окупиться, и бизнес  может стать источником стабильного дохода.

5. Прогноз финансовых результатов к бизнес-плану.
(расчет поможет осуществить куратор социального контракта в учреждении социальной защиты населения. Приложение № 1,2 к настоящему бизнес-плану).
  _____________ подпись
«___»_____ 2022
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